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Auf einen Blick – Mein Management Summary 

 Eine Zusammenfassung des Praxisspiegels auf 2 Seiten 

 

Der Praxisspiegel Management Summary ist ein zweiseitiger Report 
mit den wichtigsten Kennzahlen aus Ihrer Praxis - einfach und 
praktisch. 

� Einfache Übersicht Ihrer Kennzahlen zu Umsatz, Tarmed-
Leistungen, Ihrem Patientenkollektiv und zu Ihrem WZW-Index 
der letzten zwei Jahre. Und alle Kennzahlen natürlich immer auch 
im Vergleich mit Ihrem Referenzkollektiv. 

� Eine ideale Ergänzung zu Ihrem Online-Praxisspiegel - zum  
Ausdrucken, Mitnehmen oder für Ihre persönlichen Akten. 

� Automatisch zugestellt an die von Ihnen gewünschte E-Mail-
Adresse und auch zum Herunterladen unter www.hawatrust.ch. 
Sie finden den Link in unserer Produktebox. 

 

Viermal im Jahr - per E-Mail und zum Herunterladen 

 Ein aktueller Report pro Quartal – und immer 2 Jahre im Überblick 

 

Nach Abschluss eines Quartals wird Ihnen jeweils ein aktuelles Management 
Summary bereitgestellt. Damit Sie immer aktuelle Kennzahlen zur Verfügung 
haben. 

Ihr Management Summary umfasst jeweils die Kennzahlen über die letzten 12 
Monate als auch die Werte der vorhergehenden 12 Monate – insgesamt haben 
Sie mit Ihrem Management Summary einen Zeitraum von 24 Monaten im 
Überblick.  

Ein 'aussagekräftiges' Management Summary des letzten Quartals eines Jahres. Mit diesem 
'Jahresreport' halten Sie das Management Summary über das gewohnte Kalenderjahr in den 
Händen. 

 

 bequem per E-Mail zugestellt .. 

 

Lassen Sie sich Ihr Management Summary bequem per E-Mail zustellen. Die 
gewünschte E-Mail-Adresse, die Zustellhäufigkeit und weitere Optionen können 
Sie einfach auf www.hawatrust.ch unter 'Management Summary‘ konfigurieren.  

Für die Zustellhäufigkeit können Sie wählen aus:  

4x pro Jahr Sie erhalten automatisch alle vier Management Summary pro Jahr zugestellt 
2x pro Jahr Sie erhalten das Management Summary des 2. und 4. Quartals zugestellt 
1x pro Jahr Sie erhalten nur das Management Summary des 4. Quartals zugestellt 

 

 .. oder einfach zum Herunterladen 

 

Die Management Summary stehen Ihnen auch auf unserer Webseite, wie zuvor 
erwähnt, als PDF-Dateien zum Herunterladen zur Verfügung. Das TX Intro ist wie 
Ihr Praxisspiegel HIN-geschützt – so dass nur Sie und die von Ihnen ermächtigten 
Personen Zugriff auf Ihre Daten haben.  
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Zwei Seiten voller Informationen 

 Die wichtigsten Grundlagen 

Alle wichtigen Grundlagen 
Ihres Management Summary 
finden Sie übersichtlich 
zusammengefasst auf der 
ersten Seite Ihres Manage-
ment Summary Reports: die 
aktuelle Periode des vorlie-
genden Reports, die Eckwerte 

zu Ihren angelieferten Rechnungen – die Basis für die Auswertungen in Ihrem Management 
Summary sowie alle Angaben zum Referenzkollektiv, mit welchem Sie verglichen werden. 

 

 12 plus 12 Monate im Überblick 

Zweimal 12 Monate und die Entwicklung Ihrer 
Kennzahlen auf einen Blick. Neben den 
Kennzahlen Ihrer Praxis der aktuellen Periode 
sehen Sie im Management Summary auch die 
entsprechenden Werte der Vorperiode. Und wie 
sich Ihre Werte prozentual verändert haben. 

 

 
 

 Meine Zahlen im Vergleich mit dem Referenzkollektiv 

Mit dem Index sehen Sie auf einen Blick, wo Sie im 
Vergleich zu Ihrem Referenzkollektiv, dem Durchschnitt 
Ihrer Fachkollegen, stehen. 

Ein Index kleiner 100 heisst, Ihr Wert liegt unter, ein Index 
grösser 100, Ihr Wert liegt über dem Wert des 
Referenzkollektives. Ein Index von 114 bedeutet zum 
Beispiel, dass Ihr Wert 14% über dem Referenzkollektiv 
liegt. 

 

In den Grafiken wird Ihnen neben den eigenen 
Werten der aktuellen Periode und der Vor-
periode auch der aktuelle Wert des Referenz-
kollektivs (�) angezeigt. So sehen Sie auf 
einen Blick die Entwicklung Ihres Wertes und wo Sie aktuell im Vergleich zum Referenzkollektiv 
stehen. 

 

 Mein WZW-Index 

Und nicht zuletzt zeigt Ihnen Ihr Management Summary die Entwicklung 
Ihres WZW-Index über die letzten 36 Monate, das heisst die Entwicklung 
des Umsatzes pro Patient für alle KVG Pflichtleistungen im Vergleich zu 
Ihrem Referenzkollektiv.  

 


